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Introducere

Salut!

Numele meu este Sorin Crisan si sunt expert in video marketing si in crearea de
video-uri in special pentru mediul online.

In acest e-book o0 sa-ti arat cum sa te folosesti de video in promovarea business-
ului tau.

e Nu conteaza daca acesta este online sau offline.

e Nu conteaza daca iti faci singur video-urile sau apelezi la o agentie.

Cu ajutorul unui video poti sa atragi:
e mai mult trafic
e mai multe lead-uri
e mai multe conversii
e mai multe vanzari

Eu activez in acest domeniu din 2010, iar in prezent sunt CEO la Video Story, o
agentie care se ocupa cu crearea de materiale video pentru clienti din Romania si
din afara tarii.

In trecut am mai scris doua e-book-uri, primul a fost despre Cum sa faci un script
pentru video si al doilea despre Cum sa atragi clienti din mediul online.

lar in acest an am lansat primul curs video despre Cum Sa Incarci Video Pe Retelele
De Socializare.

Tot anul acesta am inceput sa postez pe canalul de YouTube video-uri despre Video
Marketing. Unele metode de care iti vorbesc mai jos o sa le gasesti si pe canalul de
YouTube, explicate prin video - daca iti doresti sa le aprofundezi.

Dar nu suntem aici sa vorbim despre mine, asa ca hai sa trecem la continutul acestui
material si la cum te ajuta pe tine concret.

Scopul acestui material este sa iti arat cum si unde sa te promovezi prin video.
Nu conteaza in ce domeniu activezi - o sa discutam putin mai tarziu si despre asta.

Acest material o sa te ajute daca ai incercat si alte metode de promovare dar nu au
functionat si/sau daca esti in cautare de noi metode de promovare, ceva mai de
actualitate, ceva de care vorbeste toata lumea... Video si implicit Video Marketing.



Ce este Video Marketing?

Wikipedia defineste Video Marketing-ul ca fiind: o componenta a unui plan integrat
de comunicatii de marketing conceput pentru a creste implicarea publicului prin
activitatea sociala in jurul unui anumit videoclip.

Cu siguranta o sa gasesti o multime de definitii online, dar din punctul meu de
vedere Video Marketing este cea mai la moda metoda de promovare online si
cel mai usor mod prin care poti sa explici ceva audientei tale.

Probabil ai observat ca de cativa ani se vorbeste tot mai mult de continut video -
expertii in marketing promoveaza foarte mult ideea de video, iar brand-urile mari vor
sa ia o felie cat mai mare din piata prin continut video, reclame, testimoniale,
influenceri... nici nu conteaza tipul de video.

Un lucru este sigur. Video-urile sunt cea mai buna metoda de promovare online
in prezent si in viitor.

Cu siguranta si tu consumi mai mult continut video de cat ai consumat acum 2-3 ani.
Este mai simplu sa dai play unui video primit de la un prieten, sa urmaresti un tutorial
sau sa te uiti la o destinatie exotica.

Intrebarea este cum te folosesti tu de acest continut ca sa iti atingi obiectivele
propuse in business-ul tau?

Ajungem si la cum sa te promovezi dar mai intai vreau sa iti spun cum poti sa faci
acest continut video.

1. Do it yourself

Do it yourself sau mai exact pui mana pe telefon sau pe o camera video si dai REC
sau folosesti softuri pentru realizarea de animatii video.

Metoda aceasta este pentru tine daca esti:

Antreprenor la inceput de drum cu bugete mici de promovare

e Persoana care se ocupa de marketing intr-o firma

e Influencer incepator, indiferent de platforma pe care o folosesti

e Freelancer in orice domeniu, dornic sa ajunga la publicul tinta si prin video

Aceasta metoda de a-ti face singur video-urile este una gratuita sau aproape gratuita
(anumite softuri costa), dar in schimb iti ia destul de mult timp la inceput.



Nu o sa intru in detalii despre cum sa filmezi sau cu ce sa editezi pentru ca sunt
foarte multe de povestit. In schimb iti las un link catre un_video de 19 minute despre
cum sa vorbesti in fata camerei de filmat.

Video - https://videostory.ro/curs-tedy/

Poti folosi diferite softuri si aplicatii pentru editare. Preturile difera si poti alege
exact ce este in bugetul tau. Iti recomand sa folosesti cat mai putin aplicatiile cu Trial
de 7-14 zile - acestea o sa-ti adauge un logo pe video, lucru care denota lipsa de
profesionalism.

e Ca si softuri pentru inceput iti recomand Sparkol si CreateStudio. Primul este
cu taxa lunara sau/si anuala iar al doilea il platesti o data si il folosesti cat
doresti. Acestea sunt printre cele mai ieftine de pe piata.

e Daca vrei sa editezi video-uri o poti face cu DaVinci Resolve care este gratuit
sau cu Premiere Pro care este cu plata.

2. Platesti pe cineva sa faca video-uri

A doua metoda este sa platesti pe cineva sa faca video-urile pentru tine.

Este o cale mai usoara si sansele sa iasa un material bun sunt mai mari sau cel
putin asa ar fi normal. Daca o sa lucrezi cu o agentie, in general o sa lucreze mai
multi oameni la proiectul tau.

De exemplu, la Video Story avem oameni specializati pe fiecare etapa:

e Avem copywriteri care sa scrie un mesaj de marketing care sa isi atinga
obiectivul. Daca mesajul este slab o sa traga tot video in jos si banii pe care ii
platesti pentru reclama nu o sa mai fie o investitie, o sa fie doar o cheltuiala in
plus.

e Avem angajati care inregistreaza sunetul (vocea) in studio, curata si fara
zgomot de fond pe ea. Avand o echipa in spate, poti sa selectezi o voce
feminina sau masculina, in limba romana, engleza, franceza etc.

Pe urma vine partea de filmare si editare (sau animatie daca alegi acest tip de video,
care apropo este tot la mai mare cautare si in Romania).

Si aici 0 agentie o sa aiba oameni specializati in anumite softuri si oameni care stiu
cum sa filmeze, din ce unghi incat materialul final sa fie de o calitate buna.


https://videostory.ro/curs-tedy/
https://videostory.ro/curs-tedy/
https://www.awin1.com/cread.php?s=2920706&v=8913&q=416659&r=819971
http://aff.vidello.com/17206/58375

Cum ai citit mai sus cand vine vorba de realizarea unui video ori iti dedici timp
pentru asta si o faci tu, daca nu, angajezi pe cineva sa faca acest lucru - aici
poti opta pentru cineva din exterior sau pentru cineva din interiorul firmei tale.

Dupa ce ai un video te poti gandi ce sa faci cu el, cum faci sa ajunga la cat mai
multe persoane interesate de serviciul sau produsul pe care il promovezi.

Cand vorbim de promovare online ai optiunea de promovare organica
(gratuita) si promovare platita (reclame).

In mare parte platformele sunt aceleasi, avem oportunitatea sa postam si gratuit dar
in acelasi timp putem face campanii platite, daca dorim o vizibilitate mai mare si mai
rapida.

Platformele cele mai populare in Romania sunt:
e YouTube

Facebook

Instagram

TikTok

Linkedin

Google My Business

Pe acestea vei gasi cei mai multi utilizatori din Romania.

Asa ca hai sa le luam pe rand si sa-ti arat cum te poti promova eficient pe fiecare
dintre ele.

Promovarea pe YouTube

O saincep cu YouTube pentru ca este o platforma dedicata exclusiv continutului
video si care are milioane de utilizatori care sa consume acest continut. Aici avem
persoane din Romania care au peste un milion de urmaritori.

Statistici YouTube Romania 2020, pe scurt:

e 12 milioane de utilizatori intra lunar pe YouTube;

e 9 milioane se uita zilnic la videoclipuri;

e Utilizatorii petrec cu 25% mai mult timp pe YouTube, in comparatie cu 2019;

e Cel mai folosit dispozitiv pentru urmarit video pe YouTube ramane telefonul
mobil;

e Televizorul a luat deja locul desktopului - care a coboréat pe locul 3 in
clasamentul dispozitivelor pentru vizionat video pe YouTube;

e in carantina utilizatorii au urmérit cel mai mult clipuri despre gatit si fitness,
urmate de continut medical, divertisment si stiri.



YouTube este cunoscut ca si un canal prin care sa te promovezi organic, multi
vloggeri posteaza continut si lumea vizioneaza acel continut fara sa fie promovat pe
bani.

De obicei acesti vloggeri au o comunitate mare care ii urmareste - aceasta poate sa
ajunga si la peste un milion de abonati in Romania, iar in strainatate numerele sunt
inzecite.

Acestia de obicei vorbesc despre diferite subiecte si rar iti spun sa cumperi ceva, de
aici si asa multe vizualizari si abonati - oamenilor nu le place sa li se vanda decat
daca sunt direct interesati de produsul sau serviciul oferit.

Partea buna este ca poti sa colaborezi cu acesti vloggeri si sa iti promovezi
produsele prin intermediul lor.

Promovare pe YouTube prin vlioggeri

O sa iti spun pe scurt cum functioneaza promovarea pe YouTube prin vlioggeri.
Acest tip de video se mai numeste si review.

Tu contactezi vloggerul care doresti sa iti prezinte produsele sau serviciile, stabilesti
un pret si apoi ii trimiti produsul sau ii faci o prezentare a serviciului.

Vloggerul respectiv o sa iti prezinte produsul si 0 sa spuna ce ii place si ce nu la el
iar cei care vizioneaza video o sa ia decizia daca e pentru ei sau nu.

Cand platesti pentru aceste video-uri sansele sa spuna ca nu este bun sunt destul
de mici dar aceste video-review se pot face mai mult la produse si mai putin la
servicii.

Alta metoda este sa iti faci tu un canal de YouTube (recomand) si sa incepi sa

postezi si tu video-uri pe canalul tau. Poti sa faci video-uri in care sa vorbesti despre
produsele sau serviciile tale.

Promovare pe YouTube Organic - Gratuit

Daca doresti sa mergi pe promovare organica (gratuita) atunci trebuie sa stii ca va
trebui sa postezi destul de des, undeva la un video pe saptamana sau chiar mai des.



In acest caz recomand sa incerci sa iti faci singur video-urile pentru ca va trebui sa
vorbesti despre produsele sau serviciile care le oferi si cine poate sa o faca mai bine
decat tine?

E necesar sa fii atent la mai multe detalii cand incarci un video pe YouTube, iar
pentru asta iti ofer un mini curs video gratuit aici.

Pe scurt, trebuie sa ai un titlu bun care sa aiba legatura cu video, dar in acelasi
timp sa contina cuvinte cheie cu multe cautari pe acel subiect.

Descrierea trebuie sa contina din nou cuvintele cheie sau fraza de cuvinte din titlu
pentru care vrei sa ajungem in top cautari cu video-ul respectiv, de preferabil sa fie
mentionat in descriere de doua ori cuvintele cheie.

Tot la descriere este bine sa ai o descriere putin mai lunga, nu doar 2 randuri.

Pe urma ai miniatura / thumbnail - poza care se afiseaza cand video-ul tau apare
pe YouTube.

Aici recomand o imagine personalizata facuta in photoshop sau canva.com - este
gratuit. Daca apari tu sau alta persoana in video este bine sa apari si pe thumbnail,
statisticile spun ca sunt sanse mai mari ca cineva sa dea click pe o imagine cu
prezenta umana.

Apoi trecem la partea de cuvinte cheie / keywords. Aici incepem cu ce am scris in
titlu si adaugam cat mai multe cuvinte cheie care sa aiba legatura cu video, dar si cu
ce am scris in descriere - si daca se poate sa fie si multe cautari pe el.

Pentru a vedea numarul de cautari pentru un anumit cuvand cheie sau fraza de
cuvinte cheie poti sa folosesti Planificatorul de cuvinte de la Google Ads.

Promovare pe YouTube Platita - Ads

Ce trebuie sa stii de la inceput este ca promovarea pe YouTube se face din contul
de Google Ads (AdWords).

Pentru asta ai nevoie de un cont de Google Ads care se poate crea foarte simplu de
aici Cont Google Ads.

Bonus 200 lei: daca nu ai un cont la Google Ads poti sa profiti de un bonus de 200
lei si sa testezi primele campanii publicitare pe banii lor.


https://videostory.ro/curs-gratuit-cum-sa-incarci-video-pe-retelele-de-socializare/curs-video-social-media/
https://www.canva.com/join/wedding-flop-oldest
https://ads.google.com/intl/ro_ro/home/tools/keyword-planner/
https://ads.google.com/intl/ro_ro/getstarted/

Cum primesti bonusul: Intri pe link-ul de mai sus dar nu iti faci contul, iesi de pe
site si intri pe alte site-uri sau pe Facebook, YouTube si astepti ca Google sa iti arate
o reclama cu bonusul de 200 lei. Intri pe anuntul respectiv si creezi contul iar Google
o sa iti trimita pe email un cod care o sa iti adauge in contul de Google Ads 200 lei.

Dupa ce ai contul creezi o reclama noua si alegi la obiectiv trafic sau ce te
intereseaza pe tine iar la tip campanie alegi Video.

Este destul de simplu dar am si un video despre Cum sa setezi prima campanie pe
YouTube, te incurajez sa intri pe link si vezi ce pasi trebuie sa urmezi.

Promovarea pe Facebook

La Facebook ca si la YouTube ai promovare organica si reclame, doar ca aici daca
nu ai un video viral organic nu prea functioneaza.

Hai sa iti explic care este diferenta intre YouTube si restul platformelor cand
vine vorba de trafic organic - trafic care vine natural, fara sa platesti pentru el.

In primul rand trebuie sa facem asocierea intre YouTube si Google, care este cel mai
mare motor de cautare din lume. Amandoua platformele sunt detinute de aceasi
companie, ba mai mult YouTube este al doilea cel mai folosit motor de cautare din
lume.

Cand cineva cauta pe Google, acesta poate sa ii afiseze diferite site-uri sau video-uri
de pe YouTube, depinde de ce decide algoritmul din spate ca este mai relevant
pentru utilizator.

Automat video de pe YouTube poate sa primeasca trafic organic pe anumite cuvinte
cheie sau fraze. Acest lucru nu se intampla la video de pe Facebook, Instagram sau
alte platforme.

In acest caz, daca avem un video despre un subiect care are multe cautari acesta
poate sa primeasca trafic multi ani fara sa ii mai facem nimic. Poate ai vazut ca de
multe ori apar in cautari video-uri cu o vechime de 3-4 ani.

Cu toate acestea poti sa strangi destul de multe vizionari si la video-urile de pe
Facebook, depinde si de comunitatea care o ai, dar vreau sa iti spun ca numarul de
vizionari nu iti garanteaza neaparat si bani.

Poti sa ai o comunitate mica care te urmareste si care iti apreciaza munca si sa faci
destul de multi bani.


https://youtu.be/CGFTzPVB5wY
https://youtu.be/CGFTzPVB5wY

Promovarea Organica pe Facebook

Pe Facebook este destul de usor de postat un video. Mai nou poti sa adaugi Titlu,
Tag-uri si Thumbnail si te indemn sa o faci.

Nu uita de descriere unde poti sa adaugi link si #hastag-uri.
Optiuni video
Publish in Creator Studio with advanced

features like in-stream ads and rights
manager.

Titlu |

mprc >'s distribution with a title PROFESSIONAL

Adauga etichete

Adaugs subtitrari

Schimba miniatura

/ Optimizare

3 . » 0:00/0:35
Salveaza Anuleaza

Dupa ce ai setat tot urmeaza sa il publici.
Asta este tot!

Tot fara sa platesti poti sa postezi video si la story si chiar recomand sa faci acest
lucru.

In cursul video pot isa vezi un video unde iti explic cum sa incarci video pe Facebook
Link — Curs

Promovare prin Facebook Ads
Reclama la video poti sa o faci in doua moduri.

1. Promovezi direct postarea - este cel mai usor mod de promovare
Sub fiecare postare ai un buton mare, albastru, scos in evidenta.

Este cel mai rapid si usor mod de a pune reclame pe Facebook. Dupa ce ai postat
video doar apesi pe buton si o0 sa iti apara o fereastra cu detalii despre promovare.


https://videostory.ro/curs-gratuit-cum-sa-incarci-video-pe-retelele-de-socializare/curs-video-social-media/

Persoane alese prin tintire

Detalii despre audienta

Locatie - locuiesc in Romania
Varsta 18 - 65+

A\ S-ar putea sa existe probleme cu aceasta reclama

Dimensiunile audientelor pot varia in mod semnificativ pe masura ce
utilizatorii renunta la urmarire in iOS 14 sau folosesc alte optiuni privind
confidentialitatea datelor pe Facebook (precum optiunile noastre de
confidentialitate destinate persoanelor din regiunea Europa).

Afla mai multe

Persoane carora le place Pagina ta
Persoane carora le place Pagina ta si prietenii lor

Persoane din zona ta

Daca alegi aceasta metoda primul pas este sa intri si sa setezi audienta.

Pentru asta trebui sa stii cui te adresezi, cine este publicul tinta. De exemplu poate
doresti sa afisezi reclama doar in orasul tau sau doar barbatilor/femeilor.

Tot de aici poti sa alegi varsta publicului tinta.

Facebook ne sugereaza si variante mai simple cum ar fi sa ne adresam doar celor
care le place pagina noastra sau persoanelor din zona noastra.

Eu prefer sa imi setez singur audienta de fiecare data.

Mai departe poti sa setezi cate zile doresti sa ruleze reclama, bugetul si
pozitionarea (daca dorim sa se afiseze si pe Instagram sau nu).



Si la final ai Pixel Facebook. |l folosesti daca trimiti trafic de pe Facebook pe un site
extern. Doar asa o sa afli cine a dat click pe linkul tau si daca a ajuns sau nu pe site.

Durati (?)
Este posibil ca performantele
reclamelor sa fie afectate

Data de terminare
@ @ @ 28 iul. 2021 Estimarile pot varia in mod semnificativ pe masura
’ ce utilizatorii renunta la urmarire in iOS 14 sau
folosesc alte optiuni privind confidentialitatea
datelor pe Facebook (precum optiunile noastre de
confidentialitate destinate persoanelor din regiunea

Buget total (2) Europa).

Impact estimat: 285 - 824 persoane pe zi Afla mai multe

Impact - persoane @ 285 - 824
Vizionari de clip video @ 63 - 182

Rezumat plati
Reclama va rula timp de 7 zile.

Pozitionari Buget total 35,00 lei RON
Facebook, Messenger, Instagram

Pixelul Facebook
Video Story (ID: 481726302222809)
Activ

Sub Pixel, mai este cardul de pe care faci plata.

2. Folosesti ADS Manager , unde ai mai multe optiuni.

De exemplu poti sa creezi o reclama fara sa apara ca si postare pe pagina ta de
Facebook (in feed).

Iti recomand sa inveti sa administrezi reclamele din Ads Manager, probabil cand

citesti tu acest ebook o sa gasesti un tutorial video pe Video Story despre acest
subiect.

Promovarea pe Instagram

La Instagram, la fel ca si la Facebook, poti sa postezi video in feed dar trebuie sa
aiba maxim 60 de secunde.

Daca video este peste 60 de secunde poti sa il postezi in IGTV, un fel de
YouTube al Instagram-ului. Pe IGTV Instagram prefera video-urile 9:16 sau patrate.


https://business.facebook.com/adsmanager/manage/
https://www.youtube.com/channel/UCqwIqgdyEitIxSnbYiQFiGw

Tot la Instagram ai posibilitatea sa postezi video-urile si in Story sau poti sa postezi
video pe feed si pe urma sa il distribui si pe Story. Eu mai intru uneori si distribui pe
Story video-uri mai vechi - care au avut rezultate bune in feed.

Instagram Ads
Reclamele pe Instagram le setezi tot din Facebook, mai exact din Ads Manager.

Poti sa o faci si din postarea din Facebook dar cel mai bine este sa inveti sa lucrezi
din Ads Manager.

Am un tutorial pe YouTube despre cum sa setezi prima reclama pe Instagram si il
poti vedea aici.

Promovarea pe TikTok

TikTok este in crestere la noi in Romania si am scris un articol despre el pe blog, il
poti citi aici.

Aceasta platforma este una in general pentru publicul mai tanar dar cum am mai
spus, conteaza foarte mult publicul tau tinta. Daca te adresezi persoanelor peste 50
ani probabil ca TikTok nu este locul ideal sa te promovezi.

Aici trebuie sa te incadrezi cu continutul video-ului in 180 de secunde, cel putin
in momentul de fata.

Pe TikTok trebuie sa postezi regulat, daca se poate chiar si in fiecare zi si sa te
folosesti de trenduri. De exemplu sunt mai multi care fac acelasi video cu aceasi
melodie, asta poate sa iti creasca numarul de urmaritori si vizionari. Nu este
obligatoriu sa faci ce fac altii dar ajuta.

Cel mai bine este sa intri pe platforma si sa vezi pe domeniul tau ce fac altii din
Romania si de afara.

Postarile poti sa le faci atat de pe telefon cat si de pe desktop, dar tine cont de
faptul ca este o aplicatie pentru telefon iar video este recomandat sa fie pe

verticala 9:16, cum poti sa vezi si in poza de mai jos 720x1280.

Poti sa adaugi o descriere si 0 coperta, iar daca doresti poti sa programezi video.


https://www.youtube.com/watch?v=8pBCLHKeE3Y
https://videostory.ro/tiktok-romania-date-si-statistici/
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Programeaza videoclipurile
Trebuie sa testezi si doar pe urma poti sa tragi concluzia daca functioneaza sau nu.

TikTok Ads

TikTok ruleaza si reclame dar momentant nu au o platforma dedicata pentru asta si
este mai greu sa ajungi sa ai reclame aici. Din ce am observat sunt doar brand-uri
mari.

Dar cu siguranta o sa urmeze sa fie deschisa si pentru publicul larg.
Poti sa vezi un video despre TikTok in Cursul de aici.

Promovarea pe Linkedin

Aceasta platforma este dedicata mai mult oamenilor de business si din start nu
iti recomand reclama aici decat daca doresti sa te adresezi oamenilor de business,
asta pentru ca este foarte scump costul per click.

In schimb poti sa postezi video-uri, sa ai 0 pagina pentru companie - este gratuit si
atat timp cat ai un business si tu ar trebui sa ai cont pe Linkedin.

Poti sa postezi video-uri de pe contul personal sau poti sa iti faci o pagina de
companie si sa postezi de acolo. Eu de exemplu postez pe contul personal si dau
share pe pagina de business, dar mai postez si direct pe pagina companiei.


https://videostory.ro/curs-gratuit-cum-sa-incarci-video-pe-retelele-de-socializare/curs-video-social-media/
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Confidentialitate si termeni ™

Daca doresti sa postezi un video, doar alegi video si incarci materialul video din
calculator.

La video poti sa adaugi un titlu si sa alegi un thumbnail din calculator, urmatorul
pas este sa adaugi o descriere si #hastag-uri.

Postezi video si il distribui pe pagina companiei daca l-ai postat de pe contul
personal.

Daca doresti sa testezi partea de reclame o poti face din dreapta sus “Faceti
Publicitate”. La fel ca si Facebook, LinkedIn are o platforma dedicata pentru reclame.

Poti sa vezi un video despre LinkedIn in Cursul de aici.

Google My Business / Afacerea Mea Pe Google

Este platforma pe care ar trebui sa aiba cont toate firmele din Romania. Este un
proiect dezvoltat de catre Google si este dedicat companiilor.

Hai sa vedem ce rezultate avem daca cautam pe Google “Stomatolog Bucuresti”:


https://videostory.ro/curs-gratuit-cum-sa-incarci-video-pe-retelele-de-socializare/curs-video-social-media/
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Google incearca intotdeauna sa ne arate rezultate cat mai relevante pentru noi cu
date de contact, recenzii si chiar si adresa ca sa putem ajunge la clinica respectiva.

Pe acest domeniu am scris un ebook separat si am un curs video de peste o0
ora dar aici 0 sa ne rezumam la sectiunea de video.

Dupa cum poti sa vezi Google a facut o platforma foarte intuitiva si de mare
ajutor pentru noi, dar in acelasi timp poti sa platesti reclama si sa ajungi mai in fata.
Acesta fost si scopul principal, dar si partea gratuita este foarte buna.

In prezent daca iti doresti un produs sau un serviciu il cauti pe Google, iar daca
clientii tai sunt acolo si te cauta, dar pe tine nu te intereseaza Google My Business
cine are de pierdut? Cu siguranta ei o sa gaseasca pe alcineva.



Ca sa adaugi video pe Google My Business trebuie sa ai un cont de companie pe
care il poti crea aici.

Dupa ce ai facut contul si este confirmat poti sa adaugi poze si video-uri, pentru asta
mergi la Postari -> Adauga noutati.

= Google Compania mea Q
Video Story
Romania
A ® o ] & Postérile tale
EE Pagina de pornire COVID-19 Adauga o Adauga Adauga Adauga un
oferta outati eveniment produs Vizionari noi in
= Postéri > g aceastd
o Ce este nou Evenimente saptamana
&5 Informatji 43
Informatii
il Statistici actualizate chiar
acum
Recenzii
PROFESSIONAL Atrage mai multi
WORKSPACE SOLUTIONS
El Mesaje clienti cu ajutorul
postarilor
|_Q Fotografii
é] Produse
» 0:00/0:35
i Servicii
B Site

Urmezi pasii si nu uita sa adaugi si un apel la actiune + link catre site.

Asa arata postarea pe Google, in partea dreapta sub datele companiei.
De la Video Story

"Videoclipurile - o oportunitate fantastica de a obfine clienti Toate
platformele favorizeaza acest tip de continut si il arata cu prioritate
in lista de rezultate."

B> Videosory Video, Stary {!\ Adaugati o actualizare
@ e Google ?
Professional Workspace Promovare pe Youtube - Cun
Solutions este o companie care sa SETEZI| prima ta RECLAN
redacteaza documente si au... Cand vorbim de YouTube...
acum 21 de ore acum 3 zile
Afla mai multe Afla mai multe

Google My Business este pentru toata lumea dar functioneaza foarte bine pentru
business-urile locale sau care au multe cautari pe Google.


https://www.google.com/business/

Iti arat un exemplu al unui client cu care colaborez. Are un service auto si statisticile
pe ultimele 28 zile sunt:

PERFORMANTA
Vizualizari Cautari Activitate
10,3 K 4,95 K 6,85 K
Vizualizari prin cautare 1,85K (+48 %)
Afiséri pe Maps 845K (+139 %)

Performanta din ultimele 28 de zile

PERFORMANTA

Vizualizari Cautari Activitate
10,3 K 4,95 K 6,35 K
Direct 2,32 K (+84 %)

Utilizatorii care iti gasesc profilul de companie atunci cand cauta numele sau
adresa companiei
Descoperire 2,63K (+74 %)

Utilizatorii care iti gasesc profilul de companie atunci cand cauta o categorie, un
produs sau un serviciu ‘\

Performanta din ultimele 28 de zile

Dupa cum poti vedea la un business local rezultatele sunt spectaculoase.
Desigur, este important ca si setarile sa fie facute bine incat sa apari cat mai sus in
cautari. Pentru afacerile locale este foarte important sa fie prezente pe Google My

Business.

Poti sa vezi un video despre Google My Business in Cursul de aici.

Listafirme.ro

Mai poti sa adaugi video si pe listafirme.ro - daca cineva iti cauta compania in mare
parte la rezultate apare listafirme.ro. Aici chiar daca ai cont sau nu tot o sa apara
datele tale la ei pe site.

Aceste date se iau automat de la Anaf si sunt publice, doar ca listafirme.ro iti da
posibilitatea sa treci o descriere, mai multe numere de telefon, adresa de email,

website si un video.

Asa arata compania mea pe listafirme.ro


https://videostory.ro/curs-gratuit-cum-sa-incarci-video-pe-retelele-de-socializare/curs-video-social-media/
https://www.listafirme.ro/

Detalii de identificare CSA WEB SRL

Nume firma CSAWEB SRL

Cod Unic de inregistrare 37487402

Nr. Inmatriculare J24/662/2017

EUID ROONRC.J24/662/2017

Data infiintarii 2017@ @&

Observatii certificat CSU tip 2 (galben)

Descrierea firmei CSA WEB SRL

Transformam Afaceri In Povesti De Succes
Scopul unui material video

Un material video trebuie sa evidentieze punctele forte ale companiei/organizatiei tale, sau calitatea si specificatiile produselor comercializate cu accent pe acele elemente care te diferentiaza fata de cele
oferite de concurenta, si modul de prestare al serviciilor, raportul calitate pret, experienta si profesionalismul echipei, promtitudinea, garantia asumata si beneficiile oferite, astfel incat sa influenteze pozitiv
decizia de cumparare.

Prezentari video

Watch on @3 Youlube

1tr-un Video Animat

Dupa cum poti sa vezi, am adaugat o descriere si am postat un video de prezentare.
Tot ce ai de facut este sa intri pe listafirme.ro si sa iti faci un cont gratuit.

Poti sa vezi un video despre listefirme in aici.

Acestea sunt platformele care conteaza in Romania si unde ar trebui sa fie si
compania ta prezenta.

Daca tot faci un material video iti recomand sa profiti la maxim de el si il distribui
peste tot, ai doar de castigat.

Am ajuns la finalul acestui ebook, sper ca ai invatat ceva nou si te incurajez sa pui in
aplicare toate aceste metode de promovare.

Sa-ti faci video-uri cu incredere (sau sa angajezi pe cineva sa le faca) si sa te
folosesti de puterea continutului video pe deplin.

Eu prefer sa fac video-uri si sa scriu mai putin asa ca te invit pe canalul meu de
YouTube pentru mai multe video-uri despre Video Marketing.



https://youtu.be/6hQpjSRnPSU
https://www.youtube.com/channel/UCqwIqgdyEitIxSnbYiQFiGw

Daca ai intrebari poti sa imi scrii la office@videostory.ro dar ma gasesti si pe
Facebook si Instagram.

Link-uri:
Sparkol
Create Studio
Curs video

Iti doresc o zi buna si te felicit ca ai ajuns pana la final.

Sorin Crisan
CEO Video Story
www.videostory.ro


mailto:office@videostory.ro
https://www.awin1.com/cread.php?s=2920706&v=8913&q=416659&r=819971
http://aff.vidello.com/17206/58375
https://videostory.ro/curs-gratuit-cum-sa-incarci-video-pe-retelele-de-socializare/curs-video-social-media/
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